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集中制招商快速开发上量 北京 4280 25-26 26-27 22-23

十二五规划下厂商联动与应动之策 北京 4680 25-26 26-27

学术营销中FAB法则运用与实战技巧 上海 4680 24-25 20-21

新环境下中小医药厂商危机解决之道 广州 4680 21-22

医改、渠道、终端变局与企业对策 北京 4680 24-25 21-22 17-18

政府公共事物项目管理实战训练营（包括D级IPMP认证） 北京 8600 26-27

未来医药商业系统发展与研判 南京 4280 28-29 23-24

启动处方的锚链原则—提升拜访效率的核心技巧 北京 4680 26-27

分销网络体系建设与分销商管理 杭州 4680 23-24 22-23

KA百强连锁攻关策略与上量 武汉 4280 17-18

医药厂商财务管理运营与分析 北京 4680 23-24

成熟期产品深度分销动销与上量实战 南京 4280 22-23

RX产品专业化学术推广 广州 4280 22-23

商务渠道建设与运营管理实战 杭州/北京 6500 16-17

政府公共事物一天快速掌握关键技能班（思维及方法） 北京 5200 20-21

OTC专业销售辅导与跟进 杭州/北京 4280 28-29 22-23

普药营销思辨与实战应对之策 南京 4680

医药企业如何做好深度分销 武汉/北京 4180 20-21

倒金字塔客户管理法应用与实战 北京 4680 26-27

产品规划与POA设计 北京/广州 4680 25-26

区域销售经理管理技能提升与团队建设 北京 4680 17-18

医改新政下成长性企业的风险控制 北京 5200

卓越管理者的辅导与激励技巧 西安 4800 21-22 22-23

区域经理如何设定促销活动方案 武汉/北京 4280 25-26

深度分销撬动中低端市场 杭州/北京 4680 16-17 22-23

双跨产品在OTC市场运作实战 南京/北京 4180 18-19
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