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序

号 
模块模块模块模块    对应部门对应部门对应部门对应部门    课题课题课题课题    

主主主主

推推推推

课课课课

程程程程    

形式形式形式形式    目标群体目标群体目标群体目标群体    天数天数天数天数    

十二五规划下厂商联动之策与应对之道 AA 论坛 1 

基药实施与完善攻略 A 公开课、内训 2 

公立医院改革如何全面推进？   公开课 2 

医疗机构药品集中采购工作规范实战   公开课 2 

基药政策及实施后对基层市场运作的影

响 
A 公开课、内训 1-2 天 

新环境下中小医药厂商危机解决之道 AA 公开课 2 

医药企业战略、战术走向分析与趋势 A 论坛 1 

医药政策分析与市场研判   公开课 2 

医改、渠道、终端变局与企业对策 A 公开课 2-3 天 

1 

医药行业

环境政策

模块 

对应公司总

部的各个部

门 

新医改医药企业的应对策略与营销思辨 AA 公开课、论坛 

大区经理以上

的营销管理人

员、部门决策

者、区域决策

者、企业决策者 

2 

医药行业购并与发展战略 A 公开课、论坛 1-2 天 

解密企业变革与管理运营中之法宝 A 论坛 1 

破解中小企业购并困惑 AA 论坛 1 

如何将资金变成资本？   公开课 2 
2 

资本运营、

投资与筹

措管理模

板 

董事会、行

政办、总经

理办公室 
彻底揭秘—民间纯资本运作带给企业生

存之策 
  公开课 

总经理、董事长

及企业关键决

策高管 

2 

政府公共事物项目风险控制及公关策略

技能提升 
A 公开课 2 

政府公共事物数据分析及预算管理 A 公开课 2 

政府公共事物关键流程及人事绩效考核

管理 
A 公开课 2 

新形式下招投标高级管理实务技能提升 A 公开课、内训 2 

新医改下招标策略与实战技巧技能提升 A 公开课、内训 2 

医药企业危机管理   论坛、公开课 1-2 天 

3 

政府与公

共事务模

块 

政府事务

部、公共事

务部、事务

联络部、综

合办 

有效应对招投标策略   公开课 

政府事务经理、

总监、专员 

2 

新产品上市规划与上市策略 A       

如何进行 USP 提练，打造产品核心竞争

力 
A 公开课 2 

产品经理如何从专业走向管理 A 公开课 2 

市场年度预算核心管理技能提升 A 公开课 2-3 天 

如何组织有效的学术推广会议   内训 1-2 天 

产品规划与 POA 设计 A 公开课、内训 2 

市场部与销售部对接实战与区域市场开

发 
A 公开课 2 

4 市场与品

牌管理模

块 

市场部、产

品部、OTC

部、品牌推

广部、销售

部 

学术营销中 FAB 法则运用与实战技巧 A 内训 

产品专员、经

理、推广经理、

市场部经理、市

场总监、营销总

监、副总、总经

理 

1-2 天 



 

 

市场计划与品牌建设   公开课 2 

医患沟通技巧 A 公开课、内训 
医院院长、药剂

科主任 
2 

情景营销之案例解析 A 公开课、内训 2 

微观市场开发与管理实战 A 公开课 2 

差异化管理与处方医生升级   公开课、内训 2 

医药代表“一家两会三拜访”实战 A 内训 1-2 天 

倒金字塔客户管理法应用与实战 A 公开课、内训 2 

启动处方的锚链原则—提升拜访效率的

核心技巧 
AA 公开课 2 

新医药环境下优秀学术推广经理专业协

访技能提升 
A 公开课、内训 2 

医药代表销售技能提升 A 内训 2 

目标管理与绩效考核，建立高绩效团队   公开课、内训 2 

5 

RX 临床产

品市场模

块 

临床部、新

药部、医院

部、社区部、

市场部的处

方药组 

团队建设与时间管理 A 公开课 

处方药地区经

理、省区经理、

区域经理、大区

经理、处方药总

监、销售总监、

副总、总经理 

2 

未来医药商业系统发展与研判 AA 论坛、公开课 1-2 天 

新形势下商业渠道应收款的有效管理 AA 公开课、内训 2 

商业分销与深度分销运营实战 A 公开课 2 

商业销售技巧与团队协作 A 内训 2 

资金回笼与库容占据实战之策 A 公开课 2 

专业商务礼仪与谈判技巧 A 内训 2 

医药商业如何应对以政府为主导的挂网

采购 
A 公开课、内训 2 

商务经理集中营拓展 A 公开课 2 

高效商业促销推广会操作实务 A 公开课、内训 2 

分销网络体系建设与分销商管理 A 公开课 2 

分销商如何有效拉动库存 A 公开课、内训 2 

商务代表综合技能提升 A 公开课、内训 2 

6 
商务与分

销模块 

商务部、分

销部、销售

部、商务分

销部、深度

分销部 

大客户管理与系统运营提升 A 公开课 

商务主管、经

理、分销经理、

省区经理、区域

经理、全国经

理、分销总监、

商务总监、营销

总监、副总、总

经理 

2 

新形势下办事处的有效管理   内训 2 

业绩从“行动”开始，改变从“心”开

始 
A 公开课 2 

区域销售经理管理技能提升与团队建设 A 公开课 2 

管理创新下---内办事处管理   公开课 2 

新任经理人角色转换与工作技巧 AA 公开课、内训 2 

医药企业大客户管理   公开课 2 

一线销售管理者的管理拼图 AA 公开课、内训 2 

时间管理与演讲技巧提升   公开课 2 

营销经理的预算管理与费用控制 A 公开课 2 

生产力与区域管理   公开课 2 

高效沟通技巧与服务意识   公开课、内训 2 

有效管理客户九门艺术与技巧   公开课、内训 2 

7 
区域市场区域市场区域市场区域市场

管理模块    

大区办事

处、省级办

事处、地区

办事处、代

表及公司所

有营销领导 

专业化客户拜访技巧 A 内训 

销售精英、地办

经理、省区经

理、区域经理、

大区经理、大区

总监及以上所

有营销管理人

员 

2 



 

 

布局 2012，非处方药市场盈利规划 A 公开课 2 

OTCOTCOTCOTC 市场规范管理及操作技巧    AA 公开课、内训 2 

OTC 连锁开发技巧与实战 A 公开课 2 

社区医院的深度开发与上量提升   公开课、内训 2 

KA 百强连锁攻关策略与上量 A 公开课 2 

OTC 产品新型营销实战 AA 公开课 2 

OTC 专业销售辅导与跟进   内训 2 

决战零售终端，打造核心市场 AA 公开课 2 

医药品牌产品成长之路 A 论坛、公开课 2 

KA 连锁谈判合作技巧与困境应对 A 论坛、公开课 2 

连锁药店的品类管理   公开课 2 

OTC 区域零售市场终端开发与管理   公开课、内训 2 

8 
OTC 与社

区模块 

OTC 部、社

区部、零售

部、品牌部、

中低端医疗

事业部、市

场部的 OTC

产品组或中

低端医疗产

品组 

双跨产品在 OTC 市场运作实战   公开课 

OTC、社区主管、

零售主管、城市

经理、OTC 经理

及以上所有营

销管理人员 

2 

集中式招商、快速启动上量 AA 公开课、内训 2 

医药代理未来主流模式与药业营销转型

出路 
  论坛、公开课 2 

新形式下代理制销售新模式 A 公开课、内训 2 

代理商招募与管理智慧双赢销售法 A 论坛、公开课 2 

代理商业绩提升方略   公开课、内训 2 

后招商时代客户差异化管理   公开课 2 

9 
招商与代

理模块 

招商部、代

理部、普药

部、商务部、

销售部 

佣金制、差异化招商对接厂家新策略 A 公开课 

招商代表、专

员、经理、省区

经理、大区经

理、招商经理、

总监、营销总

监、副总、总经

理 
2 

基药制度下基层市场开发与实战   公开课、内训 2 

新医改后三大终端市场特征及企业应对

策略 
A 公开课、论坛 2 

深度分销撬动中低端市场 AA 公开课、内训 2-3 天 

医药企业如何进行有效的深度分销 A 公开课 2 

普药营销思辨与实战应对之策 AA 公开课 2 

成熟期产品深度分销动销与上量实战   内训 2 

普药普药普药普药营销实战与业务技能提升    A 公开课 2 

深度分销激活第三终端 AA 公开课、内训 2 

医药企业深度分销管理与实务 A 公开课 2 

10 

深度分销、

第三终端、

基药模块 

深度分销

部、第三终

端部、城乡

部、基层市

场部、基药

事业部 

新形势下，药品终端维价技巧   公开课 

第三终端主管、

城乡经理、基层

经理及以上所

有人员 

2 

非面试人员的面试技巧快速掌握   公开课、内训 2 

人际性格分析与测试 A 公开课 2 

医药经理人职业生涯发展规划 AA 公开课 2 

团队招聘与选优技巧   公开课、内训 2 

销售人员如何从优秀走向卓越   内训 2 

高人力成本下的薪酬设计与管理 A 内训 2 

目标管理与绩效考核 A 公开课、内训 2 

非人力资源经理的人力资源管理   公开课 2 

11 

人力资源

与团队建

设模块 

人力资源

部、行政办

及各营销部

门 

绩效管理的实施与考核促上量 A 公开课 

人力资源专员、

人力资源经理、

培训专员、培训

经理、省区经

理、大区经理等 

2 

医药厂商财务管理运营与分析 A 公开课 2 12 财务管理

与市场督

财务部、审

计部、督查 非财务人员的财务管理提升运营效率   公开课 

财务部主管、经

理、市场督导、 2 



 

 

应收账款管理与控制 A 公开课、内训 2 查模块 部、运营保

障部等 市场督导规范营销秩序   公开课、内训 

经理、总监 

2 

打造卓越领导力八个成功方法        AA 公开课 2 

企业文化与团队协作 A 公开课、内训 2 

企业内部部门横向纵向管理出效益   公开课 2 

建设企业文化，创建团队意识 A 公开课、内训 2 

卓越管理者的辅导与激励技巧 A 公开课 2 

13 

企业文化

与运营管

理模块 

行政办、总

经办、人力

资源部、培

训部 

百年企业是怎样炼成的   公开课、论坛 

运营经理、总

监、开发 

1-2 天 

赢在执行 A 公开课 2 

激情营销之激励与沟通 A 内训 2 

巅峰销售      公开课 2 
14 

执行力模

块 
营销各部门 

西点军校----打造团队凝聚力与执行力 A 公开课 

主管、经理以上

的各级营销人

员 
2 

员工压力测试与解决之道   公开课 2 

像医生一样思考：医生心理研究 A 公开课、内训 2 

项目经理的压力管理   公开课 2 

15 

心理学与

客户管理

模块 

大客户部、

服务部、人

力资源部等 
关键 KA 客户的立体管理   公开课 

各级营销主管、

项目经理、处方

药经理、商务经

理、销售经理、

区域经理、全国

经理、销售总监

等 

2 

数据化分析与区域管理 A 公开课、内训 1-2 天 

电子商务运营建设与管理 A 公开课 2 

16 

信息数据、

电子商务

运营管理

模块 

信息中心、

电子商务

部、财务部 标准化、信息化的系统建设与分析   公开课 

综合服务部经

理、信息中心经

理、电子商务经

理、财务部经理

等 

2 

医改新政下成长性企业的风险控制 A 公开课 2 

法律风险与法律保障促进企业健康发展 A 公开课 2 

医药企业风险管理与控制   公开课、内训 1-2 天 
17 

法律事务

模块 
营销各部门 

医药企业贿赂法律风险提示 A 内训 

营销经理、区域

经理、总监、副

总、总经理 
2 
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